
                                                                   

 

                       

 

SESIÓN RESPUESTAS Y SOLUCIONES 
 “Internacionalización. Cómo y por qué elijo el país de destino” 

 

 

  
 

Sesión eminentemente práctica en el que se responderán las cuestiones 

particulares de los asistentes y se ofrecerán soluciones reales. 

Principalmente nos centraremos en los primeros pasos de la internacionalización 

“como y por qué elegir un país de destino y no otro” y lo analizaremos desde la 

perspectiva de Brasil y EEUU. 

 

  
 

                                                       
 

 
 

 

 

 
Días: Lunes,6 de mayo de 2013 

Horario: 16.30 a 18.30 horas  

Lugar: Alcalá, 586, 5ª Planta  

Confirmar asistencia en Vivero de Empresas San Blas  

Teléfono: 91 743 23 53 – E-mail: mlopez@ajemadrid.es  

Inscripción gratuita – Plazas limitadas 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



                                                                   

 

 

OBJETIVOS: 
Resolver dudas reales sobre los criterios de selección y forma de entrada en un 

mercado destino y los principales retos a los que nos enfrentamos. 

Ofrecer el caso práctico de la entrada en Brasil y EEUU. 

Que los participantes obtengan una idea clara de lo necesario para iniciar el 

proceso y el reto que supone, además de ofrecer soluciones viables y efectivas a la 

problemática particular de las empresas participantes. 

 

 

DIRIGIDO A: 
Directivos y responsables de ventas de PYMES sin departamento de internacional 

propio y que vayan a acometer o estén acometiendo un proyecto de 

internacionalización. 

 

 

PONENTES:  
- Marcel López Estalella: especialista en el mercado brasileño 

o Pont Empresarial & Abbance Brasil – www.abbance.com  

- Juan Ramón Suárez: especialista en el mercado de EEUU 

o Easyglobal www.easyglobal.es 

- Fernando Blanca Vizán: moderador 

o Abbance www.abbance.com   

 

PROGRAMA: 
16:30 - Recepción de participantes y presentación contenido de la jornada 

16:45 - Aspectos básicos de acceso mercados Brasil y USA 

- Conocimiento mínimo de Mercado - Puntos básicos de aproximación al mercado 

- Negociación. Puntos a considerar - Acuerdo comercial (distribución, compra 

venta,..) - Implantación en destino - ¿Quién y cómo me pueden ayudar? 

17:30 - Conversación y respuesta a las preguntas de los participantes. Propuestas 

de soluciones 

18:30 – Conclusiones y fin de la jornada 

 

Por favor envía tus preguntas  (Nombre, Empresa, Sector, 
Pregunta, Notas), antes al e-mail mlopez@ajemadrid.es  

y el ponente las contestará durante el encuentro. 
 

Tú eres parte activa del contenido.  


